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MARMO. La societa segna un fatturato di oltre 50 milioni (con 200 dipendenti ) e inaugura il centro produttivo

Stone Italiana, nuovo
impianto da 20 milioni

Investimenti e innovazione
[ vertici: «Cosl possiamo
risparmiare materie prime
e fonti energetiche»

Stone Italiana festeggia i suoi
30 anni di attivita con I'apertu-
ra del suo primo showroom a
Milano e la presentazione, a
quasi 500 ospiti provenienti
da tutto il mondo, della nuova
unita produttiva realizzata a
Zimella, che affianca la sede
storica. Si tratta di oltre 20 mi-
lioni di investimento su 11.000
mgq coperti, di cui 2000 mq adi-
bitia uffici (dove si sono trasfe-
rite anche le attivitd in prece-
denza svolte in Zai a Verona),
ma c’é anche un nuovo impian-
to di produzione con una po-
tenzialita di altri 600 mila mq
annui.

Stone Italiana, fondatadaRo-
berto Dalla Valle, fu la prima
azienda al mondo a produrre
una lastra in ricomposto di

L'80% del giro
d’affari
dell’azienda
diZimellae
all'esteroin
tuttii continenti

marmo grazie ad un impianto
di produzione, pensato da una
ditta di Treviso, con ’obiettivo
di ottenere un materiale a ba-
se di graniglia di marmo che
assomigliasse al granito, un
prodotto pitl economico del
granito stesso.

Oggi la produzione di ricom-
posto, passato dalla base mar-
mo alla base quarzo ha assun-
to una propria identita e una
propria fetta di mercato. Sto-
ne Italiana, come gruppo, fat-
tura oltre 50 milioni di euro
(1I'80% va in tutto i continenti)
e conta oltre 200 dipendenti.
Ad oggilaproduzione annuaé
di circa 600 milametri quadra-
titralesedi diZimella e nel go-
riziano, a Villesse. Del gruppo
fa parte anche una storica ve-
treria artistica veneziana dove
Stone ha la maggioranza azio-
naria.

In concomitanza con la cele-
brazione, Stone ha quindi pre-
sentato a clienti e addetti ai la-
vori la nuova unitad. I numeri
del nuovo complesso sono si-
gnificativi e confermano la vo-
lontaimprenditoriale di nuovi
sviluppi.

MACCHINE AGRICOLE. Si chiude I’Automotive

Esperti: mercato
piu concentrato
e competitivo

Meno dealer-concessionari
cresce la fidelizzazione

Il mercato delle macchine per
Tagricoltura sta cambiando,
anche i dealer agricoli non
sfuggono al fenomeno della
concentrazione. Durante il De-
aler day, oltre al settore dell’au-
tomobile, si € parlato, infatti
anche dell'industria dei mezzi
agricoli. La manifestazione,
giunta ieri al termine, ha ri-
scosso linteresse di circa
2.900 persone accreditate da
tutta Europa, il 40% in piu ri-
spetto all’edizione 2008, e
1200 dealer, +42% sul 2008.
Automotive Dealer Day si con-
ferma cosi, alla sua settima edi-
zione, sempre scaligera, 'even-
to leader a livello europeo per
Tindustria  automobilistica.
«Il ruolo dei dealer in agricol-
tura», spiega il direttore gene-
rale di Veronafiere, Giovanni
Mantovani, «& mutato rispet-
to al passato. Ora gli acquiren-
ti di macchine agricole, tratto-
ri, mietitrebbie e implements,
non si accontentano di acqui-
stare solo un bene».

I clienti, in agricoltura, sono
perlamaggior parte professio-
nisti: imprenditori agricoli,
agromeccanici, aziende strut-
turate che puntano allacompe-
titivitd. Muovono un mercato
chevale pit di 8 miliardi di eu-
ro e pertanto richiedono un
servizio completo, che va dalla
prova in campo alla consulen-
za finanziaria, dall’assistenza
post-vendita alla ricambistica.

«Per questoriteniamo e abbia-
mo ritenuto», aggiunge Man-
tovani, «che un Forum dedica-
to al settore possa costituire
un’ottima piattaforma per ele-
vare la professionalita e il ma-
nagement aziendale dei dea-
ler. I numeri sembrano non
darci torto». Analisi condivisa
anche da Guglielmo Carlini,
presidente di Unacma, I'Unio-
ne nazionale dei commercian-
ti di macchine agricole, ade-
rente a Confcommercio,da An-
drea Bedosti, Corporate sales
marketing di Same Deutz-
Fahr e Claudio Bissolo, diretto-
re commerciale Benati macchi-
ne agricole, che hanno preso
parte come relatori ed esperti
al forum. Il tema centrale dell’
incontro, introdotto da Alber-
to Cocchi, giornalista ed esper-
to del settore, & stato’'evoluzio-
ne del sistema distributivo di
macchine agricole in Italia.
Nel 1999 i dealer erano 2.417,
afine 2008 sono 1.888, di que-
sti 1.389 sono concessionari
professionali. 647 sono impre-
se da considerare strettamen-
te legati ai grandi gruppi co-
struttori, come Cnh, Argo,
Agco, Class, John Deere, perla
vendita di trattori e mietitreb-
biatrici. 605 sono, invece, con-
cessionari solo di macchine
specialistiche, 137 vendono
macchinari telescopici per
l’agricoltura, 499 solo imple-
ments, cioe attrezzature. ¢
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11 nuovo impianto di produ-
zione ¢ il frutto della tencolo-
gia e del know how sviluppati
dall’azienda scaligera in que-
sti trent’anni: Stone Italiana
hainfatti prodotto e assembla-
to I'impianto per conto pro-
prio.

«Questo ha permesso di pen-
sare ad un impianto che ri-
spondesse alle esigenze dell’
azienda, secondo la mentalita
votata allaricerca e all'innova-
zione. Le innovazioni apporta-
re all'impianto», spiegano i

I
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TRIMESTRALE

PER GEOXIRICAVI
CRESCONO DEL 5%
INCALOL'UTILE

Geox chiude il primo trime-
stre 2009 con ricavi a 384,2
milioni di euro, +5% a cam-
bi correnti e +4 a cambi co-
stanti. In unanotal’azienda
comunica che il risultato
netto é a 72,4 milioni dagli
80,12 del pari periodo 2008,
rettificato per tener conto
del cambiamento nei princi-
pi contabili Il margine ope-
rativo lordo € sceso da 125,1
a124.,9 milioni e il risultato
operativoda119,4a116,5.

BANCHE E GIOVANI
ESPERTI E SINDACALISTI
RISPONDONO ALLE
DOMANDE DEIRAGAZZI|
Banche e giovani. Oggi dal-
le9alle13, nellasala Farina-
ti della biblioteca civica di
Verona in via Cappello, si
terra unincontro organizza-
to da Uilca, in cui gli esperti
rispondono alle domande
deiragazzi. Ci saranno espo-
nentidel sindacato, del Ban-
co Popolare, della Popolare
di Vicenza, imprenditori,
rappresentanti degli entilo-
cali, dell’'Universita e di Con-
findustria Verona.

SETTORE ORAFO

DOMANI SI APRE CHARM
MOSTRA A VICENZA

CON 1.300 ESPOSITORI
Domani si apre VincenzOro
Charm, mostra internazio-
nale di oreficeria, gioielle-
ria, argenteria e orologi di
Fiera Vicenza. Fino al 20
maggio in passerella 1300
espositori, di cui 338 prove-
nienti da 28 paesi . I datidel
settore, negativi anche a
gennaio, confermano le dif-
ficolta: nel primo trimestre
2009 la produzione ha se-
gnato un-20%.

Roberto Dalla Valle, fondatore di Stone Italiana

vertici dell’azienda, «permet-
tono un risparmio nei consu-
mi delle materie prime e nelle
fonti energetiche, ma non so-
lo, si riscontra anche una pro-
duttivita superiore ad un im-
pianto tradizionale, una sensi-
bilita maggiore verso’'ambien-
te poiché si potra pensare di
utilizzare piti materiali di scar-
to nella produzione, una mag-
giore flessibilita della ricerca
di prodotti nuovi, quali mate-
riali venati o comunque non se-
riali». ¢ FR.
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KNI

o

e
4 - Lal L

1}

fisgrv la

o
=
s
5

18 k™

T

._'ﬂl

¥
imozionale.|F
1 :Fsivl

Banca,
concess

’Asmave
infiera
aNorimberga

Asmave, Consorzio marmisti
veronesi, sara alla Stone +
Tec, fierainternazionale a
Norimberga dal 20 al 23
maggio. Viparteciperain
un‘area istituzionale e fornira
supporto organizzativo alle
cinque aziende, sia associate
Asmave sia al Consorzio
marmisti Valpantena, in
Germania con un proprio
stand: Quarella, Marmi Mec,
Lessinia Graniti, Veneta
Marmi e Special Marmi.
Asmave, che conta
un’ottantina di associati,
continua nella promozione
del settore dopo la
partecipazione a Made Expo
diMilano.

«Parteciperemo a Stone +
Tec», afferma Attilio
Quintarelli, vicepresidente di
Asmave, «con l'auspicio di
registrare in Germania quei
segnali diripresa evidenziati
in quest'ultimo periodo. Dopo
l'esperienza positiva alla
Made Expo di Milano,
coordineremo la presenza
anche di aziende della Val di
Pan, concretando la sinergia
con il Consorzio della
Valpantena».
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EDILIZIA. Allarme dall’incontro nazionale
I’Ance: centinaia
dipostiarischio
anche a Verona

Marani: «La Regione dia
il via subito al piano casa»

Sono centinaiailavoratoriari-
schio disoccupazione nel setto-
re costruzioni nel 2009 a Vero-
na. Questo il bilancio tracciato
da Ance Verona, a margine de-
gli Stati Generali delle Costru-
zioni, organizzati ieri a Roma
dall’Ance nazionale, assieme
alle altre associazioni di cate-
goria del settore e ai sindacati,
per la prima volta uniti contro
la crisi.

Costruttori e sindacati, sileg-
geinunanotadi Ance Verona,
chiedono piu liberta d’azione
per le imprese e pitl valore per
il lavoro per una congiuntura
in cui i tradizionali ammortiz-
zatori sociali e gli interventi at-
tuati finora non bastano piu.

«Occorre partire al piu pre-
stoconil Piano Casa», afferma
Andrea Marani, presidente di
AnceVerona, «sbloccare risor-
se pubbliche imbrigliate nei bi-
lanci comunali dai patti di sta-
bilita e adottare il silenzio-as-
senso per 'approvazione delle
concessioni. Solo cosi partiran-
no i cantieri e si potra lenta-
mente uscire da questa situa-
zione».

Marani, ha guidato una folta
delegazione di imprenditori
ediliaRoma: «Siamo preoccu-
pati per gli stop and go che sta
subendoil Piano Casain Consi-
glio Regionale. Maggioranza e
opposizione dovrebbero supe-
rare i dissidi per un obiettivo

Giuseppe Griguol, Treviso.
Griguol Impianti Elettrici.

superiore: il benessere delle
migliaia di famiglie che dipen-
dono dal settore». Le imprese
veronesi, afferma 1’Ance, sono
2700 e impiegano 12mila ad-
detti, senza considerare I'in-
dotto.

«Diamo un colpo di spugna a
tutte le norme degli ultimi
trent’anni», ha dichiarato Pao-
lo Buzzetti presidente naziona-
le dell’Ance annunciando che
sono 250milain tutta Italiaidi-
pendenti del settore che ri-
schianoil posto, «Laresponsa-
bilita delle imprese su legalita
e sicurezza € massima ma non
chiedeteci di svolgere i control-
li che sono di competenza del-
lo Stato».

Per garantire lalegalita, a Ve-
rona, Cassa Edile, Inps e Inail
hanno siglatoun accordo: «In-
croceremo i dati delle realta
edili sul territorio», sottolinea
Renzo Begalli, presidente del-
la Cassa Edile, «per contrasta-
re le evasioni contributive».

Un risultato importante, che
vacomunque sempre affianca-
to ai controlli «perché dobbia-
mo combattere la concorren-
za sleale delle imprese che non
rispettano le regole, sul lavoro
e sulla sicurezza, nei cantieri.
Controlli che vanno effettuati
in tutti i cantieri non solo in
quelli dei soliti noti», gli fa eco
il vicepresidente, Carlo Tresti-
ni. ¢

“GON UNICREDIT METTO

IN LUGE CIMPRESA ITALIANA

ALLUESTERO.”

UniCredit sa che aiutare le piccole imprese italiane ad accedere in modo semplice a nuovi mercati
esteri contribuisce allo sviluppo del Paese. Giuseppe Griguol di Treviso, ad esempio, sviluppa la
sua attivita di impiantistica anche per imprese italiane che aprono sedi all’estero. E per imprenditori
cosi che UniCredit ha creato Imprendo Export, una soluzione completa per accompagnarli in tutte
le fasi dell’esportazione, dalla ricerca e valutazione di affidabilita delle controparti estere, alle lettere
di referenza tradotte in lingua, fino all’assistenza dei Desk Internazionali in oltre 22 Paesi. Tutto
on line, dal proprio ufficio. Questo & 'impegno di UniCredit. www.unicredit-italia.it - 800.88.11.77

¥ UniCredit Banca @ UniCredit Banca di Roma

¥ Banco di Sicilia
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